
Aprire nuovi mercati 
in 

SUD AFRICA 

Supporto alla Internazionalizzazione 
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Perchè Sud Africa? 
•  E’ il paese più civilizzato del continente: infrastrutture e 

servizi 
•  Produce circa il 26% del  

PIL di tutta l’Africa 
(seguito dalla Nigeria con  
il 20%. Poi circa 10 
nazioni tra l’1 e il 5%.  
Tutte le altre minore di 1) 

•  E’ la “Porta di Ingresso”  
per l’Africa 
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Perchè Sud Africa? 
•  Nel 2010 è entrato a far parte dei BRICS: non per la 

dimensione del mercato ma per l’apertura verso l’Africa 
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Perchè Sud Africa? 
•  Fa parte di SADC (Southern African Development 

Community), un mercato comune tra vari paesi 
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Perchè Sud Africa? 
 
•  Ha un trattato commerciale con UE  

che facilita gli scambi (in sintesi no  
dazi doganali) 

•  L’Italia ha una storia con il Sud Africa che  
comincia con la seconda guerra mondiale:  
100.000 prigionieri deportati, 30.000 dei  
quali rimasti o ritornati. 
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Perchè Sud Africa? 
 
•  I Sudafricani hanno una speciale predilezione per tutto 

ciò che è italiano: riconoscono lo stile, la creatività, la 
cultura millenaria, la sensibilità alla bellezza e il cibo.  
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Perchè Sud Africa? 
 
•  Ma sopratutto: macchine utensili, per processo food, 

impianti vitivinicoli, packaging e molto altro.  

WEBIZ(pty)	  Ltd	  –	  info@webiz.co.za-‐	  www.webiz.co.za	  	  	  
Cape	  Town	  +27	  (0)	  79	  179	  7812	  -‐	  +27	  (0)	  21	  418	  1570	  	  fabio@webiz.co.za	  	  
Vicenza	  -‐	  +39	  (0)	  335	  708	  3716	  -‐	  claudio@webiz.co.za	  	  



Sud Africa: dati macroeconomici 
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Sud Africa: esempi di dimensioni 
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•  Macchine per panificazione industriale:  

100 M€ nei prossimi 3 anni 

•  Industria del mobile: 870 M€/anno 

•  Del mobile di design: ˜ 500 M€/anno 



Sud Africa:  esempi di dimensioni 
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•  Industria del vino: 
•  100.000 ettari (Italia 700.000), 1 400 000 tonnellate di uva pigiata, 

1 Mlitri prodotti (Italia 4Mlitri), circa 400M€ di fatturato 
•  360 Mlitri consumati internamente,  

420 Mlitri esportati 
•  ˜3 500 produttori di uva  
•  ˜580 case vinicole 



Sud Africa: Tassazione 
•  IVA (VAT): 14%, alcune esenzioni 
•  Capital Gain Tax: 14,5%, Dividendi esenti 

•  Tasse società: 

•  Tasse Persone 
Fisiche: 
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Sudafrica: Business Models 
•  I modelli di business Sudafricani si discostano molto da 

quelli italiani e in generale del mondo occidentale. 

•  Il regime dell’apartheid ha radicato  
in modo profondissimo il concetto di 
AUTOSOSTENIBILITA’ e di difesa  
dallo straniero. 

 
•  La capacità di autarchia sviluppata  

a causa degli embarghi internazionali  
è un fattore culturale 
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Sudafrica: Business Models 
•  Negli ultimi anni moltissimi esempi di fallimenti a causa 

di applicazione di modelli di business non appropriati. 
•  Uno esempio: una grande catena di mobili italiana. 

Apertura in grande stile in Settembre 2012, show room di 
750mq. 11 mesi dopo chiusura totale. 
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Sudafrica: Business Models 
•  E’ assolutamente necessario approcciare il mercato 

correttamente e utilizzare un modello che possa 
soddisfare entrambe le parti 

•  Il nostro lavoro è principalmente 
quello di: 
 

Mediatore Culturale 
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L’offerta: EntrySA 
•  I clienti trovano in Webiz ogni tipo di supporto quali: 

•  - ricerche di mercato e valutazione delle stesse. 

•  - individuazione strategie di penetrazione:  
distribuzione diretta, tramite distributori e tramite  
grande distribuzione 

 
•  - selezione di possibili partners 

•  - analisi e matching tra i partners individuati  
e il cliente 
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L’offerta: EntrySA 
•  I clienti trovano in Webiz ogni tipo di supporto quali 

(cont): 
•  - supporto sul territorio: legale, fiscale, organizzativo 

•  - continua supervisione degli eventuali partners e  
 dell’andamento del business e della relazione 

 
•  - Interim management su iniziative dirette 

•  - Selezione e supervisione di professionisti sul territorio 
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L’offerta: EntrySA 
•  Webiz ha recentemente approntato una proposta per la 

valutazione del mercato per le società Italiane in quanto: 
•  È indispensabile prima di fare qualsiasi passo verso 

l’internazionalizzazione valutare il mercato rispetto ai  
propri prodotti 

•  È estremamente più efficace ed efficiente lavorare in 
partnership con una realtà presente nel mercato di  
riferimento piuttosto che approcciare il mercato da  
soli e senza conoscenze dirette 

•  Certezza del livello di investimento richiesto,  
pre-analisi sui prodotti, focalizzazione sui players  
presenti 
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L’offerta: EntrySA 
•  EntrySA è il pacchetto offerto per l’analisi e lo studio 

della possibilità di esportare in Sud Africa. Comprende: 

•  Approfondita ricerca di mercato per individuare i  
possibili target e la tipologia di prodotto da proporre.  
La ricerca è articolata e prende in considerazione il  
mercato locale, i canali distributivi, la concorrenza e  
l’eventuale presenza di altri players stranieri 

•  Collezione dei dati statistici per il mercato  
e dimensionamento dello stesso in modo da poter  
fare delle considerazioni non solo qualitative ma  
anche quantitative.  
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L’offerta: EntrySA 
•  Analisi della concorrenza corredata da SWOT  

analysis per meglio posizionare il proprio prodotto 

•  Analisi dei vari players sul mercato per identificare  
il più "compatibile" per tipologia di prodotti trattati,  
target a cui si rivolge e cultura aziendale.  

•  Contatti preliminari, approntamento di agenda di  
appuntamenti per missione di incontri bilaterali  
con le società identificate 

•  Affiancamento durante la missione, organizzazione  
logistica e supporto sul territorio 
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L’offerta: EntrySA 
 
•  Il pacchetto “EntrySA” viene offerto a un  

prezzo forfettario in relazione alla tipologia  
di prodotto e di mercato  

•  Il pacchetto viene quotato con apposito  
preventivo, durante i primi contatti 
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•  weBiz (www.webiz.co.za) opera nel campo della 
consulenza aziendale 

•  La società, con trentennale esperienza, si occupa di supporto 
business per piccole e medie imprese, fornisce servizi 
all’industria e consulenza di sviluppo business. 

•  weBiz è il coordinatore di Business Networking Circle 
(www.bncct.co.za), un’organizzazione creata sotto 
l’egida del consolato Italiano in Sud Africa,  
con lo scopo di supportare l’interscambio tra  
società in Sud Africa e in Italia.  !
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Chi siamo 



•  Business Networking Circle si occupa inoltre di tutte le relazioni 
con i vari enti locali dedicati al business quali la Cape Chamber 
of  Commerce, la Camera di commercio Francese, Tedesca, 
Svizzera e Austriaca e con Alliance Francaise. Ci sono contatti 
attivi con organizzazioni del Brasile e Portoghesi della provincia 
del Capo e con il console dello Sri Lanka. 
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Chi siamo 

!



•  Cape Town è stata nominata  
Design Capital 2014 

•  Design Capital è un’iniziativa del 
World Design Capital Organization 

•  4 Edizione:  
2008 Torino 
2010 Seoul 
2012 Helsinki 
2014 Cape Town 

•  WEBIZ in collaborazione con Ambasciata, 
Consolato, ICE sta organizzando gli eventi 
di presentazione delle aziende italiane. (Contattaci per informazioni) 
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CAPE TOWN DESIGN CAPITAL 
2014 



 
 
 

weBiz (pty) ltd 
22 Jarvis Street 

Green Point 
Cape Town, 8005 

South Africa 
 

•  Sede di Città del Capo 
Fabio Valsasina, +27 (0) 79 179 7812 fabio@webiz.co.za 
Giovanna Sartor, +27 (0) 72 305 6678 giovanna@webiz.co.za  

•  Sede di Vicenza 
Claudio Rigotti, +39 335 708 3716 claudio@webiz.co.za 
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Contatti 


